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Azienda Speciale
della Camera di Commercio

CORSO DI ALTA FORMAZIONE

EXPORT MANAGER: ORGANIZZARE LA VENDITA ALLI’ESTERO PER MICRO E PMI
15 maGaIio 2013

OBIETTIVI
FORNIRE LE CONOSCENZE NECESSARIE PER IMPOSTARE E GESTIRE I CONTATTI COMMERCIALI CON L’ESTERO
NELL’OTTICA SIA DELLA PIANIFICAZIONE DELLA POLITICA COMMERCIALE CHE DELL’ORGANIZZAZIONE DELLA RETE DI

VENDITA.

CONTENUTI

®  RICERCA E ANALISI DEI MERCATI
L4 DOMANDA IN BASE ALLO SVILUPPO DEL MERCATO, ALL'INGRESSO E ALLA SUA CRESCITA
L’ORGANIZZAZIONE E LA GESTIONE DELL UFFICIO EXPORT

GLI STRUMENTI PROMOZIONALI PER VENDERE ALL ESTERO

® ® ®© ©

LEGISLAZIONE E CONTRATTUALISTICA PER I MERCATI ESTERI

DURATA

7 ORE/FORMAZIONE (UN INCONTRO)

DOCENTE

GIANLUCA CELLL: DOPO UN’ESPERIENZA DECENNALE COME MANAGER IN AZIENDE MULTINAZIONALI E 6 ANNI COME
DIRETTORE GENERALE DI PICCOLE E MEDIE IMPRESE, ATTUALMENTE OPERA COME TEMPORARYMANAGER, FORMATORE E

CONSULENTE.

COSTO DI PARTECIPAZIONE: EURO 230,00 IVA ESENTE

SCADENZA ISCRIZIONI MERCOLEDI' 8 MAGGIO 2013

Al PARTECIPANTI SARA' RILASCIATO UN ATTESTATO DI FREQUENZA

PER INFORMAZIONI CONTATTARE
FrRANCESCO BiGAzz1 — 0575.30.38.39 — FRANCESCO.BIGAZZI@AR.CAMCOM.IT



